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Operativa la soluzione di pagamento e marketing Alipay+

Piero Candela 'La
partnership con BKN30T

& un'ulteriore conferma

del nostro impegno verso
l'affermazione della cashless
economy a San Maring’.

La Segreteria di Stato all'Indu-
stria rende noto con estrema
soddisfazione che, grazie al la-
voro e alla vision strategica gia
impostata nei mesi scorsi, con
la fondamentale partecipazio-
ne di BKN301, € concretamente
operativo Alipay+, la soluzio-
ne di Ant Group che supporta
la gestione di mobile payment
cross-border e globali coniu-
gandoli con soluzioni di mar-
keting: questa apre la strada a
nuove ed importanti opportuni-
ta per la Repubblica di ampliare
il proprio commercio e turismo.
Da oggi, infatti, per i negozi
e gli esercenti sammarinesi &
possibile abilitare la modalita di
acquiring fisico dei pagamenti,
presto anche in modalita online,
non solo da parte di Alipay Cina,
ma anche da tutti i principali
wallet asiatici che si appoggia-
no a questo innovativo sistema.
Tramite richiesta presso la pro-
pria banca di riferimento, gli
esercenti potranno convenzio-
narsi per abilitare i propri POS
all'accettazione delle transa-
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zioni dei clienti asiatici gestite
mediante le soluzioni Alipay+,
che permetteranno anche di
promuovere |e offerte dei mer-
chant di San Marino su una pla-
tea internazionale fatti di milioni
di nuovi potenziali clienti.

Fabio Righi (Segretario di Sta-
to): “La nostra Segreteria € chia-
mata a promuovere 10 sviluppo
economico in tutte le sue forme.
Ritengo che il risultato ottenuto
sia una risposta concreta all'or-
mai annosa esigenza del nostro
Paese di allineare le opportunita
commerciali delle nostre attivita
e del nostro sistema bancario,
alle piu evolute tecnologie per il
pagamento compiendo un ulte-
riore pPasso verso una concreta
internazionalizzazione e digita-

lizzazione del sistema. Ringra-
zio sentitamente il Dott. Piero
Candela, Head of Business De-
velopment di Alipay Europe, il
Dott. Rodrigo Cipriani, General
Manager Alibaba Group South
Europe, P’ing. Epifanio Troi-
na High Level Representative
EUREKA per il supporto e I'im-
pegno e da ultimo gli operato-
ri sammarinesi del settore che
si sono prodigati per la buona
riuscita dell’attivita di attiva-
zione del servizio in particola-
re BKN301 e il suo CEO Stiven
Muccioli.

Piero Candela, Head of Business
Development di Alipay Europe,
commenta: “I pagamenti mobile
aiutano a innovare la conver-
sazione tra clienti e merchant,
online e offline. Le nostre so-
luzioni Alipay+ connettono i
commercianti locali con i clienti
globali attraverso le app di pa-
gamento partner. La partner-
ship con BKN301 & un’ulteriore
conferma del nostro impegno
verso 'affermazione della cash-
less economy a San Marino che
oltre a garantire un’esperienza
di acquisto gratificante, permet-
te e aiuta i merchant a intercet-
tare opportunita di visibilita e
crescita a livello globale”.
Alipay+

Alipay + supporta la gestione
di pagamenti globali in mobili-
ta coniugandoli con soluzioni di
marketing che consentono ad

app di istituti finanziari e mer-
chant, anche di piccole dimen-
sioni, di servire meglio i propri
utenti e clienti su scala globale.
Alipay+ e stato introdotto da
Ant Group, a cui fa capo Alipay,
una delle principali piattaforme
di pagamento digitale al mondo.
Alipay serve centinaia di milioni
di utenti mettendoli in contatto
con commercianti, istituzioni fi-
nanziarie partner offrendo ser-
vizi finanziari inclusivi e servizi
lifestyle per la vita quotidiana.
Stiven Muccioli, CEO di
BKN301, commenta: “L'integra-
zione di Alipay+ all'interno delle
nostre modalita di pagamento &
una grande opportunita di svi-
luppo e crescita per San Marino.
Oggi, grazie alle potenzialita
del fintech, semplifichiamo l'e-
sperienza di acquisto dei clien-
ti e turisti asiatici che possono
acquistare tramite smartphone
anche nel nostro Paese. Que-
sto cambiamento permettera
di aprirci a nuovi mercati inter-
nazionali e accogliere un nuovo
e vastissimo bacino di clienti
dall'Oriente. Per favorire I'evolu-
zione dei servizi bancari e finan-
ziari, porteremo nuove soluzioni
In quei mercati aperti all'innova-
zione che guardano oltre un’of-
ferta tradizionale, mostrando
guindi forti potenzialita di cre-
scita. Per questo, I'accordo si in-
serisce pienamente nella nostra
strategia.”




